BOOSTEZ VOS VENTES DE PRODUITS & SERVICES EN CHINE !
AVETA GLOBAL - AVANTAGENTS - PORT DE SHENZHEN / HONG-KONG

UNE OPPORTUNITE UNIQUE : LA PLATE-FORME DE SHENZHEN YANTIAN PORT

UN PARTENARIAT EXCLUSIF POUR ACCELERER
VOS EXPORTATIONS VERS LA CHINE
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| - QUI NOUS SOMMES...

NOUS PARLONS VOTRE LANGUE, AINSI QUE CELLE DE VOS
CLIENTS CHINOIS, ET VOUS FAISONS GAGNER DU TEMPS,

NOUS VOUS AIDONS A IDENTIFIER LES SOLUTIONS ET MODES
DE DISTRIBUTION LES PLUS ADAPTES A VOS PRODUITS /

SERVICES ET MAITRISER LES RISQUES EN CHINE,
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PRESENTATION DES INTERVENANTS

VETA

Votre équipier 2 l'international

Basé a NANTES, Aveta Global est un cabinet de conseils
stratégiques & opérationnels en développement international.

Nous accompagnons les projets « de A a Z » grace a notre équipe de
15 consultants-experts et notre réseau de partenaires spécialisés
sur tous les continents.

Nous accélérons les entreprises de divers secteurs dans leur projet
Export, notamment en CHINE.

Un engagement fort et un grand pragmatisme nous permettent
d’aboutir & des solutions particulierement adaptées, efficaces et
économiques.

PARIS
RECI

EGION
ENTREPRISES
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PRESENTATION DES INTERVENANTS

Sébastien LE COZ
Fondateur & Président

AVETA
\____/
Votre équipier 2 |'international

Sébastien a créé et développé, depuis 2014, AVETA GLOBAL, accélérateur de croissance a
I'international dédié aux PME-PMI-ETI, notamment en Chine.

ex-Directeur Financier au sein de grands groupes internationaux francais et américains,
Sébastien est, en paralléle, entrepreneur en Coéte d’lvoire depuis plus de 20 ans, investisseur et
au Board de sociétés innovantes en France, en Europe et aux USA.

Coach Européen H2020 «under the SME Instrument», expert international, notamment de
I'’Association Nationale des Directeurs Financiers et de Controle de Gestion (DFCG), il est
également trés actif au sein de THINK TANKS ou chercheurs et opérationnels partagent
bonnes pratiques, échangent et innovent, ensemble, pour construire de nouvelles solutions au
bénéfice des entreprises. Inspiré par son début de carriére dans le secteur du transport et de la
logistique de denrées périssables sous température dirigée (Groupe STEF) a l'international,
Sébastien continue de cultiver, avec son équipe, le pragmatisme, la recherche de solutions
optimales et le meilleur retour sur investissement au bénéfice des clients d’AVETA GLOBAL.»

Sébastien a été diplomé en 1997 de Brest Business School (Groupe chinois Weidong Cloud
Education) avec une spécialisation en Finance, Audit-Expertise, complétée par une formation
MBA en finance d’entreprise et finance internationale a l'université Boston College du
Massachusetts.
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PRESENTATION DES INTERVENANTS

= Basé a HONG-KONG, AvantAgents est le partenaire de
confiance historique local d’Aveta Global.

= AvantAgents gére I'Aval des solutions « de bout en bout »
A offertes par Aveta Global a ses clients francais désireux

d’accélérer leurs Exportations en CHINE.

AV&]]tAgeﬂtS = Grace a nos compétences linguistiques, ainsi qu’'une maitrise

approfondie de la culture chinoise et de la négociation,

= Notre équipe d'experts est mobilisée pour dynamiser vos ventes

‘?@ sur le marché chinois.
Nous Nous Nous
écoutons proposons des délivrons des
solutions résultats
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PRESENTATION DES INTERVENANTS

Jean-Baptiste DEAL
(EifREAE S AR)
Fondateur et Directeur

AvantAgents

Possédant plus de 15 ans d’expérience en développement des affaires et négociation avec
des partenaires Chinois, Jean-Baptiste a représenté les intéréts de nombreuses sociétés de
cultures et nationalités différentes.

Né en France en 1980, Jean-Baptiste s’est intéressé aux cultures étrangéres a travers ses
voyages a I'étranger pendant ses études universitaires. Il a porté un intérét marqué pour le
Mandarin et a débuté son aventure en Chine avec son apprentissage de la langue a
I'Université de Langue et de Culture de Beijing, complété par un diplome MBA a HKUST
(Hong Kong).

Aprés quelques années passées a Pékin, dans le Zhejiang puis dans le Guangdong, Jean-
Baptiste a élu résidence a Hong-Kong ou il vit depuis plus d’une dizaine d’années.

Passionné par la négociation, il a suivi plusieurs programmes de négociation a Harvard aux
Etats-Unis. |l posséde des compétences linguistiques exceptionnelles et une compréhension
approfondie des différentes cultures (et de leurs différences).

Durant sa carriére, il a travaillé et rencontré des personnes d’horizons trés différents, aussi
bien en termes de cultures qu’en termes de langues parlées. Jean Baptiste est fier d'étre le
Fondateur & Directeur d’AvantAgents et de collaborer avec Aveta Global

DOCUMENT CONFIDENTIEL - COPYRIGHT ©2019 AVETA GLOBAL 6



FICHE PROFILE PAYS : CHINE

* Superficie de 17,5 fois la France.
» 23 provinces, 5 régions autonomes et 4 municipalités sous controle de I'Etat.
La République « Population : 1.4 Milliards d’habitants
Populaire de Chine -« 80% de la population vit sur 15% du territoire seulement
« Taux de croissance du PIB : 2018 : + 6,1 % (estim.) ; 2017 : + 6,5 %
« Revenu national/habitant en parité de pouvoir d’achat (USD, 2016) : 15,470
* Les disparités de revenus sont considérables
« 772 millions d'utilisateurs internet & 900 millions d’utilisateurs de la messagerie
WeChat qui est un Facebook-Twitter-Instagram-Uber-Moneo++

Aux alentours de 20 fois la France
en terme de population et
superficie.

GRANDS DEFIS DE LA CHINE SONT AUSSI DES OPPORTUNITES POUR LES SOCIETES FRANCAISES:

Un besoin en importation de produits alimentaires important. 10% seulement des surfaces sont cultivées, soit
seulement 7% des surfaces agricoles mondiales, pour alimenter 22% de la population de la planéte.

Une classe moyenne forte et en croissance avec des attentes de plus en plus similaires aux consommateurs
occidentaux. En 2012, prés d’1/4 de la population, soit 300 millions de personnes avaient un pouvoir d’achat

important.

L'énergie, I'eau, la pollution: secteurs porteurs en chine.
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PRESENTATION DE LA ‘GREATER BAY AREA’

= La « Greater Bay Area » appelée communément ainsi depuis 2016
et anciennement connue sous le nom du « Delta de la Riviere de
Perle » est une zone économique qui comprend Hong-Kong,
Macao ainsi que les 9 grandes métropoles suivantes de la Province
de Canton : Guangzhou, Shenzhen, Zhuhai, Dongguan, Huizhou,
Zhongshan, Foshan, Zhaoging and Jiangmen.

= La « Greater Bay Area » couvre moins de 1% de la superficie du
pays mais sa population représente 5 % de la population chinoise
et 13% du PNB chinois « Wu Sikang », du gouvernement
municipal; de Shenzhen.

= En 2014, le PNB de la zone a atteint US$1.2 milliards, soit prés de
deux fois la richesse produite dans la Baie de San Francisco.
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LE PORT DE SHENZHEN YANTIAN, NOTRE PARTENAIRE EXCLUSIF

= YTP - le plus grand port au Monde en terme de flux de
containers !

= 25 liaisons hebdomadaires vers I'Europe, 20 vers |'Asie et
30 vers les Etats-Unis !

= Notre Partenaire Exclusif : le port de Shenzhen Yantian.

Shipping Services Covering the Globe

* Update by end of Sep 2017
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LA PLATEFORME DU PORT DE SHENZHEN YANTIAN

Le plus grand port au Monde Spécialisé dans le commerce

: de vins, fruits, viandes,
en terme de flux de containers . ; .
aliments surgelés et produits

laitiers.

La gestion des pavillons de
la Slovénie et de I'Espagne
est a maturité.

Plus d'un million de SES
m? d'entrepodts en ATOUTS
Chine UNIQUES

22 ans d'expérience en Exposition et promotion

logistique sous douane et en gratuites pour les
transit international partenaires
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Il - VOTRE SOLUTION “CLE-EN-MAIN” EN CHINE

NOUS CREONS DE LA VALEUR POUR VOUS, EN REDUISANT VOS
COUTS, DYNAMISANT VOS VENTES ET EN VOUS FAISANT
GAGNER DU TEMPS !

NO%S SOMMES VOTRE PARTENAIRE FRANCAIS DE CONFIANCE
EN CHINE
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DES PAVILLONS POUR L’EXPOSITION PERMANENTE DE VOS PRODUITS
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DES EVENEMENTS POUR LA PROMOTION DE VOS PRODUITS

%ﬂﬂ
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LES CANAUX DE DISTRIBUTION LES PLUS

APPROPRIES POUR VOS PRODUITS

= Les plateformes e-commerce:
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JinDong : 360 milliards de Yuans de CA en 2017 Tmall : 2,100 milliards de Yuans de CA en 2017
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LES CANAUX DE DISTRIBUTION LES PLUS

APPROPRIES POUR VOS PRODUITS

m |LeTéléachat.

= Les réseaux de banques et entreprises.
IcBC @ BEW ...
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La plateforme e-commerce d'ICBC : 56.53 Le téléshopping :
millions d'utilisateurs individuels et 17,300 39.9 milliards de Yuans de CA en 2015

entreprises utilisatrices
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LES CANAUX DE DISTRIBUTION LES PLUS

APPROPRIES POUR VOS PRODUITS

= Les plus importantes chaines de grandes surfaces,

= Un vaste réseau de magasins et boutiques,
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Il - UNE OFFRE ADAPTEE AVOTRE PROJET

= NOUS FOURNISSONS DES SOLUTIONS SUR

MESURE POUR REPONDRE AUX BESOINS DE
VOTRE ENTREPRISE.
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LES 1ERS PAS “CLASSIQUES” D'UN EXPORTATEUR FRANCAIS EN CHINE

Veut exporter en Chine
N’est pas familier avec les
formalités d'import en Chine

Ne sait pas comment A

vendre en Chine A besoin d’'un soutien logistique

Veut en savoir plus sur le
@ marché Chinois

Ne sait pas comment
promouvoir ses produits
en Chine
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Produits

Alimentaires "

Vétements
et prét-a-
porter

Produits

cosmétiques -

Produits

électroniques :

Produits
de la
maison

Produits
pour
meres et
enfants

Produits

Automobile

Produits
Sportifs
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LES PRODUITS RECHERCHES PAR LES CONSOMMATEURS CHINOIS




LES CONSOMMATEURS CHINOIS ASSOCIENT

CERTAINS PRODUITS A CERTAINS PAYS...

PAYS PRODUITS ASSOCIES PAYS PRODUITS ASSOCIES
Albanie Miel Macédoine | Vins, The noir
Bosnie Herzégovine |Brandy, Alcools de Prune, Biére, Café Monténégro | Vins, Saucisses, Fromage
Bulgarie Huile de rose, Probiotiques Pologne Ambre, Produits laitiers
Croatie Huile d'olive, Truffes Roumanie Chocolats, vins
République Tcheque | Bois, Produits industriels, Cristal, Vins Serbie Jus de fruits, biscuits,
Estonie Tricots, Biere Slovaquie Vins, Alcools de Prune
Vins, Cristal, Sel de table, Huile de
Hongrie Jambon, Vins Slovénie pépins
de potiron
Lettonie Chocolats, Bonbons Champagnes, Vins & Spiritueux,
Erance Eaux Minérales, Maroquinerie,
Lituanie Ambre, Thé, Jambon, Saucisses, Bacon Produits de Beauté, Laitages, Viandes,

Fromage, Fruits...

-> 16 PAYS D’EUROPE DE L'EST + SLOVENIE + ESPAGNE + ECOSSE DISTRIBUENT DEJA VIA LA PLATEFORME DE YANTIAN SHENZHEN!
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EXEMPLES DE DEMANDES DES CONSOMMATEURS CHINOIS

Champagne,
vins et
Spiritueux

; . Viande d . Fruits,
Boissons et Produits de la al & Ge Produits L
Eaux Minerales Mer PO, POl egumes,

beeuf Laitiers Cereales

Chocolats,

o " o Produits Produits

Biscuits et Cosmétiques Maroquinerie :
o Technologiques

Friandises Innovants g'q

Bois et
produits du
bois

Les consommateurs Chinois attendent des produits qualifiés de « Nouveaux, Intéressants et Spéciaux! »
= Les produits francais sont percus comme étant de qualité.
= Deux cibles principales:

= CSP intermédiaires (prix compétitifs et volumes importants)

= CSP +++ (prix du marché, avantages compétitifs distinctifs et qualité)

= Les produits doivent répondre aux attentes locales.
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LES POINTS CLES DE NOTRE COLLABORATION

LES ETAPES

La signature et mise en place d’'un
accord cadre avec le port de Yantian.

La soumission d’informations relatives
aux produits proposés.

Envoi d’échantillons et de documents.

Communication continue pendant la
promotion et la demande de services
logistiques.

1]

o o

Le fournisseur Celles ci sont
envoie les publiées en

informations

ligne
produits :

2)

3)

4)

LES BENEFICES

Obtention de services gratuits tels que
définis dans I'accord cadre.

Mise en correspondance de la demande avec
Ioffre.

Exposition gratuite et promotion dans les
pavillons (Acheteurs B2B).

Service logistique de qualité et réalisation
des ventes.

=)

Une relation de
coopération est
établie
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ACTIONS, COUTS & BENEFICES

/IACEIONS

Couts

Benéices

Mise a disposition
d’échantillons.

Envoi de PLV
Communications

Recherche de produits et
packaging

1) Les échantillons 1)
2) Frais d’envoi des échantillons. 2
3) Frais logistiques : FOB Port
Francais 3)
4) Frais de promotion.
4)

Exposition sur les pavillons
comprise dans le forfait.

Services économiques et de
qualité sur la « supply chain ».

Consultation comprise sur les
formalités d’import, les
certificats, les préférences du
marché, ...etc...

Mise a disposition d’espaces et
de personnels dédiés a la
promotion de vos produits
comprise.
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VUE D’ENSEMBLE DE NOTRE SCHEMA EXCLUSIF

* Sourcing de produits

* Conseil sur les produits

* Normes et certificats

o Lettres de Crédit

* Gestion de commandes

« Consolidation des envois
 Documentations

* Controles Qualité

« Exposition

* Entrepots

« Services logistiques

* Promotion

* Equipes Marketing

* Equipes de force de vente
* Equipes dédiées au service client
« Partenaires

DOCUMENT CONFIDENTIEL - COPYRIGHT ©2019 AVETA GLOBAL

Les plateformes e-commerce.
Le Téléachat.

Le réseau des banques et
entreprises.

Les chaines de grandes surfaces
Le réseau des magasins et
boutiques
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LES EVENEMENTS MARKETING

= Evenements promotionnels dans les showrooms et pavillons,

= Les fournisseurs sont invités a venir régulierement participer a des salons et foires en
Chine,

= Couverture des évenements promotionnels par les médias « online » et « offline »,
mteractlon avec Ies magasms phyS|ques

25
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UNE TARIFICATION CLAIRE ET ADAPTEE

=  Accompagnement mensuel :

= En fonction de la taille de votre société et de la complexité du dossier :

de 1,000 Euros/mois a 10,000 Euros/mois.

=  Commissions sur les ventes :

= % dégressifs sur les ventes et adaptés en fonction des industries : généralement de 1% a 5%.

= Primes sur objectifs :

= A lasignature de contrats,

= Autres objectifs a définir ensemble,

= Des dépenses de fonctionnement claires et limitées :

= Exemple : Mise a disposition, gestion de I'acheminement et du dédouanement des échantillons en Chine
refacturés au débours (« a I'Euro I'Euro », sans marge).
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NOTRE ACCOMPAGNEMENT “STANDARD” COMPREND :

= Test de marché initial gratuit et sans engagement: Confirmation de I'appétence du marché Chinois pour vos
produits/services. Dans I'affirmative, quels seraient les canaux de distribution appropriés, les formalités et aspects
réglementaires a traiter (certificats, normes, enregistrements..). Les résultats vous seront communiqués avant la
signature du contrat d’accompagnement. Ce service est offert pour vous garantir une maximisation de création de
valeur pour votre société.

= Accés aux pavillons et showrooms d’exposition a Shenzhen, en Chine,

= Mise en vente sur les différentes plateformes des réseaux partenaires,

= Soutien commercial : suivi des commandes, coordination des projets entre nos équipes francaises et Chinoises,
avec notamment un soutien a la communication, a la négociation et a la traduction,

= Offre « clé-en-main » ou la simplicité et la confiance régnent (la logistique est prise en charge, nous parlons votre
langue et nous sommes disponibles a vos horaires de bureaux).

Offre compatible et complémentaire a vos éventuelles activités déja existantes en Chine

= Un interlocuteur unique a chaque étape de votre projet,
=» Un seul Responsable de la qualité des prestations : AVETA GLOBAL
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SERVICES COMPLEMENTAIRES EGALEMENT DISPONIBLES :

Gestion, par nos équipes en Chine et & moindres co(ts, d'’événements de promotion et/ou

dégustation. Nous pouvons faire intervenir des experts locaux (sommeliers, chefs, ...etc..) ou
accompagner vos équipes (ex: interprétes).

Missions d’accompagnement lors de vos visites en Chine. Ces missions comprennent
I'accompagnement, l'interprétariat, la négociation, le conseil... Nous adaptons notre offre a vos besoins.

Missions d’accompagnement /Achats : sourcing, sélection de fournisseurs, et I'ensemble des
aspects liés a vos achats en Chine.

Missions d’accompagnement a la vente: recherche de clients et/ou distributeurs et 'ensemble des
facteurs clés de succés de votre développement commercial en Chine, a Hong-Kong, Macao et d’autres
marchés asiatiques, le cas échéant.

Mission d’accompagnement pour identifier des partenaires technologiques et investisseurs
pour mener a bien vos projets.

DOCUMENT CONFIDENTIEL - COPYRIGHT ©2019 AVETA GLOBAL 28



AUTRES SOLUTIONS GRACE A NOTRE RESEAU DE PARTENAIRES:

Ainsi gu’au travers de notre réseau de partenaires :

= Soutien logistique par un expert de I'export vers la Chine. Entrepdt sous douane en Chine ayant une

fonction de centre de distribution pour livrer toute I’Asie-Pacifique

= Soutien comptable, fiscal, réglementaire et légal, notamment en matiére de protection de la
Propriété Intellectuelle,

Portage salarial, et soutien a la création de bureaux ou filiales en Asie, a la recherche de partenaire de
Joint-Venture,

= Solutions de financement et de soutien a I'Export depuis la France et/ou en Chine.
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NOUS CONTACTER

= Pour bénéficier de notre Test Marché a titre gracieux

= Pour plus d’'informations sur notre accompagnement ou...
= Simplement, si vous avez une question sur le Marché Chinois.

=» Contactez-nous ! Nous vous répondrons dans les meilleurs délais.

En Chine :
Jean Baptiste DEAL
Tel (+852) 9385 1809

Courriel jb.deal@avantagents.com

En France:
Sébastien Le COZ

Tel (+33) 625 161 959
Courriel slecoz@avetaglobal.com
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REMERCIEMENTS

VETA

Votre équipier a 'international AvaJntAgentS
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